
 

     

    欢迎加入欢迎加入欢迎加入欢迎加入 

   Jabra授权合作伙伴计划授权合作伙伴计划授权合作伙伴计划授权合作伙伴计划 

 

      

智能型产品， 

睿智的合作方式， 

为起飞做足准备 

立即加入吧立即加入吧立即加入吧立即加入吧！！！！ 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

欢迎来到欢迎来到欢迎来到欢迎来到 Jabra授权合作伙伴计划授权合作伙伴计划授权合作伙伴计划授权合作伙伴计划 

------------------------------------------------------------------------------------------ 我仅代表大北欧(GN Netcom)集团的每一位成员，欢迎各位莅临 Jabra授权合作伙伴计划授权合作伙伴计划授权合作伙伴计划授权合作伙伴计划。 
 作为大北欧合作伙伴，您正与专业提供耳麦行业解决方案的领头羊并肩合作。Jabra 品牌受到业界高度认可，提供优质产品，并为您度身订制个性化解决方案及服务，一定会为您的用户带来单一来源的一流沟通解决方案与无懈可击的产品价值。 
 

Jabra 合作伙伴计划致力于使您更好的融入 GN 大北欧，扶持和巩固我们的关系，帮助您赢得更多的商业机会，提升客户满意度。本计划的一系列财政、销售、市场支持将助您一臂之力，以在竞争中获得重要优势。 
 

GN大北欧对您和我们整个渠道合作团体作出承诺：通过我们共同的努力，实现我们的目标，赢得市场，将新的机会转化为资本。我们非常高兴您作为 Jabra 授权合作伙伴计划的成员加入到我们中间，我确信这将是一段互惠共荣的旅程！ 
 

 

                                    张琳 大北欧北亚区业务总经理  
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

成为成为成为成为Jabra合作伙伴合作伙伴合作伙伴合作伙伴，，，，创销售新高创销售新高创销售新高创销售新高 

------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------ 

 

为何选择为何选择为何选择为何选择Jabra解决方案解决方案解决方案解决方案？？？？ 

 我们是行业的领导者我们是行业的领导者我们是行业的领导者我们是行业的领导者，，，，并提供一流支持并提供一流支持并提供一流支持并提供一流支持 在全球数百万忙碌的公司里，无线耳麦成为工作生活中重要的组成部分——它是一个不可或缺的能提高工作效率的工具，使用户舒适、安心地谈生意。对Jabra经销商而言，这些至关重要的工作环节，代表了推动销售、增加利润、提高收入的巨大机会。 有了Jabra解决方案，您能够轻松满足当今社会对无线耳麦日益增长的需求。由Jabra品牌领导的GN大北欧集团，作为全球高速成长的无线通讯解决方案领导者之一，我们的特点是有力、稳定、创新，并提供全面一流的销售和技术支持。 我们目前提供业界最具竞争力的产品组合，并且擅长将市场需求转化为对经销商有利的商机。 

 作为您的合作伙伴作为您的合作伙伴作为您的合作伙伴作为您的合作伙伴，，，，我们致力于实现您的成功我们致力于实现您的成功我们致力于实现您的成功我们致力于实现您的成功 本着相互尊重、共同投资、分享成功的基础，GN大北欧致力于建立并维护强大的渠道关系。这也是我们建立新的Jabra合作伙伴计划的原因，它包含以下这些主要利益： 
• 合作伙伴培训——在线和实地销售及技术培训。 

• 演示产品折扣——为渠道合作伙伴提供特别优惠的耳麦方案演示产品，用于内部培训/测试及消费者演示。 

• 销售推荐计划——用于奖励销售人员对Jabra耳麦解决方案的推荐。 

• 交易登记计划——支持及保护已注册的渠道合作伙伴，获得Jabra耳麦销售机会。 

• 合作伙伴技术支持——GN大北欧世界一流的企业合作伙伴支持，包括800客服电话和渠道服务工程师支持。 

• Jabra市场发展基金——支持联合销售和市场营销的业务发展市场基金。 

 

------------------------------------------------------------------------------------------------------- 



欢迎来到欢迎来到欢迎来到欢迎来到Jabra授权合作伙伴计划授权合作伙伴计划授权合作伙伴计划授权合作伙伴计划 

------------------------------------------------------------------------------------------ 

计划概况计划概况计划概况计划概况 

Jabra 合作伙伴计划代表 GN 大北欧在合作伙伴关系上的策略与投资，也是对您在
GN 大北欧耳麦解决方案的投资与贡献的支持与赞同，同时具备机动性，使您更为有效的就市场需求作出反应。 
 

Jabra 合作伙伴计划在 GN 大北欧与您、客户与您之间建立更为紧密的关系，合力满足客户的所有需求。我们已经通过提供一个度身定造、统一的流程开展了 Jabra合作伙伴计划来达成此项目。该综合性项目不仅认可您专业技术水平、嘉奖您在技术市场上所造成的影响力，而且还能传递价值，为您商业上的成功保驾护航。 
 

 

 

 

专注于您与您的客户专注于您与您的客户专注于您与您的客户专注于您与您的客户 客户有着多元化的需求，希望得到多样的解决方案，而我们的目标则是帮助作为 Jabra 合作伙伴的您，满足这些广泛的需求。我们不懈努力，通过认可您传递、整合的价值和资源的解决方案和服务，支持您为客户提供最佳解决方案。 
 

 

为您的承诺为您的承诺为您的承诺为您的承诺提供有提供有提供有提供有价值价值价值价值的保障的保障的保障的保障 与合作伙伴建立一种更健康的关系。Jabra合作伙伴计划提供的资源涉及四大业务范围：业务合作、培训、销售及市场、服务及支持。 
 

 这些资源将支持到您业务中的所有进程，将全方位、立体化地参与到您的项目中。我们将继续履行对您做出的承诺，持续增加我们在例如高级培训等重要环节的资源，加强技术支持、履行轻松做生意的承诺，更好地进行售前支持和市场营销。 
 

 

主要合作目标主要合作目标主要合作目标主要合作目标 

• 通过渠道获得增长。 
• 积极渗透进办公环境、呼叫中心、中小企业市场。 
• 为激励和优化我们合作伙伴的商业模式和销售机会提供更新的计划、支持和销售联盟。 
 

 

----------------------------------------------------------------------------------- 

 

 

商业计划商业计划商业计划商业计划 联合销售联合销售联合销售联合销售 培训登陆系培训登陆系培训登陆系培训登陆系统统统统 加强加强加强加强 交易登记交易登记交易登记交易登记 

技术支持技术支持技术支持技术支持 

激励机制激励机制激励机制激励机制 

市场合作市场合作市场合作市场合作/MDF 



成功计划成功计划成功计划成功计划 

Jabra合作合作合作合作 伙伴计划伙伴计划伙伴计划伙伴计划 行业可行性行业可行性行业可行性行业可行性 解决方案解决方案解决方案解决方案 

积极主动积极主动积极主动积极主动 合作合作合作合作 

成功计划成功计划成功计划成功计划 

Jabra合作合作合作合作 伙伴计划伙伴计划伙伴计划伙伴计划 行业可行性行业可行性行业可行性行业可行性 解决方案解决方案解决方案解决方案 

积极主动积极主动积极主动积极主动 合作合作合作合作 

 

----------------------------------------------------------------------------------------- 

 

 

合作原则合作原则合作原则合作原则 我们的核心合作原则和对我们合作者的承诺体现在以下三点： 
 

1. 积极主动积极主动积极主动积极主动的的的的合作合作合作合作 通过以下几点，GN大北欧在促进合作伙伴获得成功方面实现了优化： 
• 为您和您的客户配备客户经理 
• 提供售前和售后技术支持 
• 加强市场营销活动 
• 信守销售约定的原则 
• 为您和您的客户进一步提供演示产品、培训与销售计划 
 

 

------------------------------------------------------------ 

 

 

2. 成功计划成功计划成功计划成功计划 

 通过为渠道合作伙伴创造真正的商业机会，GN大北欧通过以下几点兑现          我们的承诺： 
• 联合销售计划 
• 为合作伙伴制定销售及营销策略 
• 共享承诺、风险与成果 
 

 

-------------------------------------------------------- 

 

 

3. 行业可行性解决方案行业可行性解决方案行业可行性解决方案行业可行性解决方案 通过 Jabra品牌，我们的产品经测试，能与通讯行业中的顶尖品牌高度 融合并确保最佳表现（GN大北欧战略联盟伙伴——Cisco、Polycom、
Microsoft等）。 
• 通过品质认证、方案测试等，为业务流程的改进做准备 
• 整体可重复的解决方案（利润可得） 
 

 

------------------------------------------------------------ 

 

 

 

 

 

 

 

成功计划成功计划成功计划成功计划 

Jabra合作合作合作合作 伙伴计划伙伴计划伙伴计划伙伴计划 行业可行性行业可行性行业可行性行业可行性 解决方案解决方案解决方案解决方案 

积极主动积极主动积极主动积极主动 合作合作合作合作 



 

计划定义计划定义计划定义计划定义 
Jabra合作伙伴计划适合以下各类渠道解决方案提供商： 
• 增值型经销商与集成商 
• 企业、统一通讯与网络电话解决方案供应商 
• 呼叫中心与办公室通讯业务经销商 
Jabra合作伙伴计划面向独立的公司，采用 Jabra产品，为小型、中型及大型企业客户、公共教育机构及政府团体提供商业解决方案并增加商机。Jabra合作伙伴计划的成员为企业实体，均独立于大北欧集团之外，且与 GN大北欧无任何代理、合作、或合资关系。 

 

 

Jabra授权合作伙伴授权合作伙伴授权合作伙伴授权合作伙伴 

 

要求概况要求概况要求概况要求概况 

• 签订《GN大北欧经销商协议》与《Jabra 合作伙伴计划协议》 
• 年度商业计划（对受批的年度商业计 划进行存档） 
• 备有证明文件的参与条款 
• 目标客户计划 
• 参与联合交易的跟踪和报告（成功/ 失败） 
• 满足销售终端报告的要求 
• 满足销售预测报告的要求 
• 在一些机构/企业内部使用 Jabra产 品 
• 提供销售与技术支持的联系人 
• 为新老客户提供市场营销计划 
• 通过 Jabra授权经销商购买产品 

 

 

------------------------------------------------------------------------------------------------- 

 

需求概述需求概述需求概述需求概述 商业商业商业商业/财政承诺财政承诺财政承诺财政承诺 Jabra授权合作伙伴计划 签订计划协议 ���� 销售终端报告、预测 ���� 合作伙伴全体参与人员配备合作伙伴全体参与人员配备合作伙伴全体参与人员配备合作伙伴全体参与人员配备及培训及培训及培训及培训  为 GN大北欧配备的客户关系经理  ���� 

Jabra耳麦专家  在线销售培训  售前技术培训 ���� 服务服务服务服务与支持与支持与支持与支持 参与合作伙伴满意度调查 ���� 基础客户技术支持  销售销售销售销售与市场营销与市场营销与市场营销与市场营销 网站宣传 ���� 市场营销计划（Jabra市场发展基金要求 MDF） ���� 

GN大北欧渠道团队的商业计划 ���� 



计划计划计划计划权益概述权益概述权益概述权益概述 

------------------------------------------------------------------------------------------------------------ 

 

Jabra 合作伙伴计划的目标之一是提供一套满足个人合作伙伴、不同规模不同侧重点的企业合作伙伴需求的优惠权。正如每家合作公司都不尽相同，所以我们为您准备了不同的销售工具。因此，Jabra合作伙伴为我们提供的所有工具和资源构建的实用性和价值，帮助您在市场上繁荣稳定的发展。您将在以下几个主要方面发现利益和资源所在： 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

• 商业合作商业合作商业合作商业合作——GN大北欧渠道销售经理团队与您的公司，通过联合销售拜访来推动您生意的发展。 
• 获得获得获得获得GN大北欧资源大北欧资源大北欧资源大北欧资源——GN大北欧深知为您提供专属的、主动的客户管理与直接接触销售支持的重要性。我们的渠道销售组织可在国家和区域基础上，提供售前支持、销售工具和培训。 
• 有竞争力的定价有竞争力的定价有竞争力的定价有竞争力的定价——在交易日益增多的基础上，GN大北欧通过提供额外的资源、支持与折扣，与您一起赢得竞争激烈的交易。 
• 产品产品产品产品演示演示演示演示计划计划计划计划——通过 GN大北欧产品演示计划，您将能以超低折扣获得演示套件，用于演示、测试及贵公司内部使用。 
• 市场发展基金计划市场发展基金计划市场发展基金计划市场发展基金计划——Jabra设立了为支持联合市场营销及销售活动的专项基金，以支持双方通过新老客户获得增长。 
• 可靠的可靠的可靠的可靠的经销经销经销经销商平台商平台商平台商平台——全年无休全年无休全年无休全年无休。。。。你可以随时登陆受 GN大北欧密码保护的网站，即时获得销售所需的所有资源。经销商平台为您提供一站式资源服务，包括：销售与市场营销工具、最新产品信息、服务、定价、促销活动、新闻与其它的重要信息的更新。 
• 培训计划培训计划培训计划培训计划——免费的在线销售与技术培训。现场培训视具体情况而定。 
• 合作伙伴认同计划合作伙伴认同计划合作伙伴认同计划合作伙伴认同计划——合作伙伴的认同及相关宣传，例如：成功案例、公关活动、优秀合作伙伴嘉奖，并在 jabra.com主页进行报道。 
• 交易登记交易登记交易登记交易登记计划计划计划计划——通过激励与 GN大北欧的专属资源，支持并保护已注册的 Jabra渠道合作伙伴的销售机会。 

 

------------------------------------------------------------------------------------------ 

 

 

利益概述利益概述利益概述利益概述  合作伙伴/商业支持 Jabra授权合作计划 产品折扣 ���� 内部销售支持 ���� 专属的大客户经理 ���� 

PartnerNet访问入口 ���� 交易登记 ���� 全线产品 ���� 培训培训培训培训 现场销售和产品培训 ���� 在线培训 ���� 技术支持技术支持技术支持技术支持 售前技术支持  ���� 销售销售销售销售与市场营销与市场营销与市场营销与市场营销 合作伙伴宣传 ���� 有权享有演示计划 ���� 市场合作计划/支持  ���� 

NFR计划 ���� 

Jabra市场发展基金 MDF ���� 激励计划（反利等） ���� 经验分享 ���� 月度报告（邮件） ���� 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 更 多 要 求 及 在 线 申 请 ， 敬 请 登 录
www.jabrachina.com ， 或 发 送 电 子 邮 件 至
www.jabra.com.cn上提供的邮箱。 

 

与与与与 Jabra一起一起一起一起，，，，再创新高再创新高再创新高再创新高！！！！ 

 

 


